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Dr. med. Ulrich Kréll, 56

Kardiologe in Gemeinschaftspraxis, Oberhausen

Einkommen

anteiliger Umsatz 2011: 208500 Euro*
minus anteiliger Kosten: 156 800 Euro
anteiliges Bruttoeinkommen: 51700 Euro

*nur bezogen auf GKV

Wichentliche Arbeitszeit
50 Stunden

Warum sind Sie Arzt geworden?

.Ich wollte einen Beruf ausiiben, in dem ich viel mit
Menschen arbeiten kann. Die innere Medizin hat mich
besonders interessiert: Das Herz ist fiir mich ein Organ,
das ich gut greifen, dessen Symptome ich zuordnen -
kann. Ich wollte immer mein eigener Herr sein und die
Nahe zum Patienten haben, nicht auf Anweisungen
von einem Chef oder der Verwaltung angewiesen sein."

Sind Sie zufrieden mit lhrem Einkommen?

LIch habe ein gutes Einkommen, fiihle mich aber im
Vergleich zu anderen Akademikern nicht {iberbezahlt.
Gegeniiber Arzten in 1-a-Lagen in Beamtenstadten
oder Arzten in Bayern und Baden-Wiirttemberg fiihle
ich mich benachteiligt. Weil ich weniger bekomme,
obwohl ich keine schlechtere Arbeit mache.”

Sind Sie zufrieden mit lhrer Arbeit?

Jleh kann mich nur als zufriedenen Menschen bezeich-
nen. Die positiven Riickmeldungen meiner Patienten
bestarken mich. Ich fiihle mich nicht {iberarbeitet oder

gestresst.”

Was wilrden Sie am Gesundheitssystem dndern?
JWir miissen raus aus der Zwickmiihle, dass die
Kassen sagen, der Doktor muss alles machen, aber
nicht genug Mittel zur Verfiigung stellen. Ich ware
dafiir, dass auch Kassenpatienten selbst ihre Rechnung
bei der Kasse einreichen. Das wiirde zudem fiir

Kostenbewusstsein sorgen."
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Verdienen die niedergelassenen Arzte im Osten weniger als

ihre Kollegen im Westen?

Nicht alle. 2011 hatten Internisten, Frauenarzte, Radiologen und
Urologen in den neuen Bundesldndern sogar ein hoheres Durch-
schnittseinkommen aus Kassenhonoraren als ihre West-Kollegen.

Von ANIKA GEISLER
und WERNER HINZPETER

leich morgens
kommt ein schlim-
mer Schnarcher.
Die Hals-Nasen-
Ohren-Arztin Ur-
sula Dick kennt
seine Krankenge-
schichte, will bos-
artige Verdnderungen ausschlie-
Ben. Sie untersucht den Mann
griindlich. Betdubt den Kehlkopf,
priift die Stimmb&nder. Erklart,
was sie findet, rédt, was zu tun ist.
20 Minuten vergehen dabei.

Es folgt eine Frau mit hartna-
ckig verstopfter Nase. Der Aller-
gietest schldgt an: Katze, BeifuBl
und Schimmel. Ursula Dick hért
sich Fragen an. Kldrt auf, be-
ruhigt. Der Néchste bitte. Und
darauf der Ubernichste. Und der
Uberiibernéchste. 28 werden es
an diesem Vormittag.

Um ihre Arbeit zu schaffen,
schlieft die 55-Jdhrige ihre Praxis
in Ko6ln-Worringen 30 Minuten
vor Beginn der Sprechstunde
auf. Mittags bleibt sie meist eine
Stunde ldnger. ,Ich liebe meinen
Beruf*, sagt sie. ,Allerdings habe
ich ihn mir so nicht vorgestellt,
als ich anfing“ Da wusste sie
nicht, wie sie sich herumschlagen
wiirde mit den Finessen des Ab-
rechnungssystems, mit schwan-
kenden Fallzahlen, rétselreichen
Richtwerten und Pauschalen.

Die alleinerziehende Mutter ist
auch Einzelkdmpferin in eigener
Praxis. Sie arbeitet 55 Stunden in
der Woche, sie erwirtschaftet so
6350 Euro brutto im Monat, ein
Drittel davon mit der Behandlung
von Privatpatienten. Wobei brut-
to fiir sie nicht dasselbe bedeutet
wie fiir einen angestellten Arbeit-
nehmer. Gemeint ist der Gewinn,
die Summe, die bleibt nach Abzug
aller Praxisausgaben. Von der aber
neben Steuern alle Kosten fiir
Kranken- und Pflegeversicherung
sowie Altersvorsorge abgehen.

Sind 6350 Euro Gewinn ge-
recht fiir Ursula Dicks Einsatz?
Verglichen mit Notaren, die nach
den jiingsten verfiigbaren Daten
durchschnittlich auf etwa 22000
Euro kommen, mit Zahnirzten =



